
Beratung in Vertrieb und Verhandlung



ErfolgsCampus® wurde 2002 von Kurt-Georg
Scheible gegründet, einem Unternehmer aus
dem Raum Stuttgart.  Im Pflichtenheft
stand schon damals, innerhalb kürzester Zeit
den maximalen Erfolg zu garantieren.
Dafür steht ErfolgsCampus® bis heute, mit
seinem Namen und seiner unvergleichlichen
Kombination der Leistungs- und Erfolgsgarantie.
2011 kam Klaus Scheible dazu, ein anerkannter
Experte für Einkauf in der Konsumgüterwirt-
schaft mit mehr als 20 Jahren Erfahrung als
Einkäufer, Einkaufsleiter und Geschäftsführer
in führenden Unternehmen des Drogerie- 
und Lebensmittelhandels.

Als Scheible & Scheible – Die Erfolgsver-
handler® geben die beiden Brüder ihr Wissen 
aus über 50 Jahren Einkauf, Verkauf und Un-
ternehmertum nun in Beratungen, Trainings 
und Coachings sowie Vorträgen weiter. 

Seitdem entsenden zahlreiche namhafte 
Unternehmen ihre Mitarbeiter regelmäßig in 
offene Trainings und engagieren das Team 
von ErfolgsCampus® für firmeninterne 
Programme.



Beratung in Vertrieb und Verhandlung

Strategien und Projekte bei denen
wir beraten haben:

 Preiserhöhungen ohne
 Zugeständnisse umsetzen

 Mehr Effizienz und Effektivität
 im Vertrieb

 Personalauswahl und -entwicklung

 Konflikte mit wichtigen Kunden lösen

 Neue Preis- und Konditionssysteme
 ausarbeiten und im Markt umsetzen

	Auslistung beim Kunden rückgängig 
 machen

	Preise und Konditionen erfolgreich 
 folden und Netto-Preise anpassen

 Wachstum durch Verhandeln -  
 Umsätze und Marktanteile erhöhen,   
 Gewinne und Erträge steigern

 Mentoring und Coaching von 
 Führungskräften

Das werden Sie erkennen an hohem
Fachwissen, pragmatischem Vorgehen,
maßgeschneiderten Lösungen speziell
für Ihr Unternehmen und großem
Erfahrungsschatz.

Neben theoretischen Auswertungen
erhalten Sie also immer auch jede Menge
Praxis- und Umsetzungstipps. Und wenn
Sie mögen, dann begleiten unsere
Berater Sie auch bei der Umsetzung, 
helfen bei der Einführung und trainieren 
Ihre Mannschaft.

Übrigens:
 
Am liebsten lassen wir uns an den
Früchten unserer Arbeit messen –
mit einem erfolgsabhängigen
Honorar. 

Dabei bestimmen nur Sie
die Höhe des Erfolgsanteils (bis hin
zu 100 %) und die Parameter, an
denen Sie den Erfolg – und letztlich
uns – messen.

Das bedeutet für Sie eine
100 % Zufriedenheitsgarantie:
Sollten Sie mit unseren Ergebnissen
nicht zufrieden sein, dann bezahlen
Sie auch nicht. Doch das ist bisher
noch nie passiert!
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"Scheible & Scheible" ist 
ein sehr gutes Team in Verbindung von
Theorie und Praxis, ihre fachliche 
Kompetenz ist herausragend.”

Dietmar Hugo, Nestle AG:

ErfolgsCampus
Königstraße 10c

70173 Stuttgart

07.11.2012
Liebe Herren Scheible,
war klasse mit Ihnen, ein super Kick-off für die spannenden Zeiten, die jetzt wieder auf

uns zukommen

Gerade die neuen Mitarbeiter (aber auch die erfahrenen) haben alle etwas Neues mitgenommen.
Ihre Praxisnähe, Erfahrung und Überzeugungskraft haben uns begeistert und die Teilnehmer

motiviert, die Lösungen sofort selbst in der Praxis auszuprobieren. Und es funktioniert tatsächlich.

Speziell das Thema „Angenommen“ kommt sehr gut an - wir haben dies nun schon mehrfach

erfolgreich eingesetzt, vielen Dank dafür!
Mit freundlichen Grüßen
Nestlé Deutschland AG

Norbert Reiter
Customer Sales Director

  Kurt-Georg Scheible 
 
Unternehmer | Berater 
Fachgebiet: Verhandeln als Unternehmer

Berufliche Stationen:
■	 Geschäftsführender Gesellschafter  
 ErfolgsCampus GmbH 

■	 Unternehmer Handel und Beratung
 

■	 Geschäftsführender Gesellschafter 
 Windkraftanlagen und Papiergroßhandlung

■	 Verkaufsleiter Maschinenbau und Automotive

■	 Studium Dipl. Wirtschaftsingenieur

■	 Bankkaufmann

und außerdem: 
■	 Systemischer Trainer und Coach sowie 
 Business-Trainer und -Coach

■	 Konfliktmoderator und -mediator

■	 Ausbildungsleiter zum Unternehmer-Coach

■	 Buch- und Fachautor

  Klaus Scheible 
 
Unternehmer | Berater 
Fachgebiet: Einkauf

Berufliche Stationen:
■	 Geschäftsführender Gesellschafter  
 ErfolgsCampus GmbH

■	 Unternehmer Versandhandelsgesellschaft

■	 Geschäftsführer für Einkauf, Vertrieb und 
 Logistik bei Coop, Kiel

■	 Einkaufsleiter und Prokurist bei 
 Müller Ltd. & Co. KG, Ulm

■	 Studium Dipl. Betriebswirt

■	 Kaufmann

und außerdem:
■	 Business-Trainer und -Coach

■	 Ausbilder zum Unternehmer-Coach



per Internet:   www.erfolgscampus.de

per E-Mail:   info@erfolgscampus.de

per Fax:    0700 33441111

per Post:    ErfolgsCampus GmbH
    Königstraße 10c
    70173 Stuttgart

oder per Telefon:   0711 222 544 78

Position

E-Mail

Telefon

PLZ, Ort

Straße

Name

Vorname

Firma

Der Key-Account-Manager als Verhandler

Power-Training für Verhandlungsprofis

Im Kopf des Einkäufers®

Verhandeln als Spielertrainer

Verhandeln oder Nicht-Verhandeln

Facetelling für Verhandler

Körpersprache für Verhandler

Mentaltraining für Verhandler

Stilberatung für Verhandler

Kontaktformular

Wir haben Interesse an einem kostenlosen und unverbindlichen Telefongespräch zur Klärung des Anliegens. 
Bitte nehmen Sie Kontakt mit mir auf und lassen Sie mir weitere Informationen zukommen 

zu folgenden Themen:



sd

ErfolgsCampus GmbH
Königstraße 10c
D-70173 Stuttgart
Tel. +49 (0) 711 22 25 44 78
info@erfolgscampus.de
www.erfolgscampus.de


